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دوستدار طبیعتاز مردم برای مردم

درس های هند برای دیگران

 ارزش 
استارت آپ های 

هند در 
حوزه های 

مختلف حدود 
۷۵میلیارد 
دلار برآورد 
می شود که 

برای 3۰۰ هزار 
نفر اشتغال زایی 

کرده اند. 
همچنین 

استارتاپ های 
هندی بیش 
از هر زمان 
دیگری در 
حال جذب 

و جمع آوری 
سرمایه هستند

شیوه جذب ســرمایه یک میلیارد دلاری در هند می تواند الگویی برای اکوسیستم 
استارت آپ ایران باشد

300 هزار شغل ارمغان 
استارت آپ ها در هند

هند دارای بالاترین آمار بی ســوادی در جهان است 
و حدود یک ســوم از کودکان آن دچار ســوءتغذیه 
هستند، نیمی از مردم این کشور به سرویس بهداشتی 
هم دسترسی ندارند و دوسوم شهروندان آن روزانه 
تنها 2 دلار دستمزد می گیرند. این کشور جایگاه 1۴2 
را در رتبه بندی سهولت راه اندازی یک کسب  وکار از آن 
خود کرده  است. پلیس پی درپی اتومبیل ها را متوقف و 
از رانندگان تقاضای رشوه می کند. علاوه بر این جاده ها 
و زیرســاخت های برق این کشور کاملا نامطمئن و 
غیرقابل اعتماد اســت. با این حال هندی ها خود را 
در نقطه  عطف رشد می دانند. برپایه گزارش هایی که 
ارائه می کنند )این گزارش ها توسط منابع خارجی 
نیز تائید شده است(، هند حدود 31۰۰ استارت آپ 
دارد. از این رو ایالات متحده با ۴1۵۰۰ اســتارت آپ 
و انگلســتان با 3۵۰۰ استارت آپ در رتبه اول تا دوم 
قرار دارند و هند رتبه چهارم را به خود اختصاص داده 
است. اعداد و ارقام به اندازه کافی گویا هستند. 31۰۰ 
استارت آپ تا سال 2۰1۴ به وجود آمده و قرار است 
این عدد تا سال2۰2۰ به 11۵۰۰ برسد. این پدیده 

یک واقعه زودگذر نیست بلکه یک تکامل واقعی به 
شــمار می رود. اعداد و ارقام و تغییراتی که فعالیت 
بازارهای اقتصادی هند را به کلی تغییر خواهد داد. 
گفته می شود هندوستان تا سال 2۰3۰، اقتصادی 
1۰ تریلیون دلاری خواهد داشــت کــه البته این 
رشد سریع، تنها با کمک کارآفرینان و شرکت های 
نوظهــور امکان پذیر خواهد بود. انتظــار می رود تا 
پایان سال 2۰1۵ تعداد استارت آپ های فعال حوزه 
فناوری این کشور به ۴2۰۰ تا ۴۴۰۰ عدد برسد که 
این رقم نشان دهنده رشــد ۴۰ درصدی نسبت به 
سال گذشته اســت. ارزش استارت آپ های هند در 
حوزه های مختلف حدود ۷۵میلیــارد دلار برآورد 
می شود که برای 3۰۰ هزار نفر اشتغال زایی کرده اند. 
همچنین اســتارت آپ های هندی بیش از هر زمان 
دیگری در حال جذب و جمع آوری سرمایه هستند. 
این اســتارت آپ ها، در 9 ماه ابتدایی ســال 2۰1۵، 
حدود یک میلیارد دلار در مراحل نخست راه اندازی 
خود سرمایه جذب کرده اند که بیش ترین رقم جذب 
سرمایه در حوزه اقتصاد خرد در تاریخ این کشور به 

شمار می رود.

 افزایش سرمایه گذاری
انجمن ملــی کمپانی های نرم افــزاری و خدماتی 
هندوســتان  همچنیــن در دومین گــزارش خود 
در زمینه اســتارت آپ های این کشــور بــا عنوان 

»اکوسیستم استارت آپ های هندی« اعلام کرد که 
میزان سرمایه گذاری در آنها نسبت به سال 2۰1۴ 
حــدود 12۵درصد و تعداد ســرمایه گذاران بخش 
خصوصی نیز 1۰۰ درصد افزایش داشته است. این 
گزارش همچنین نشان می دهد که تعداد بیشتری از 
سازمان های دولتی هندوستان از این استارت آپ ها 
حمایت می کنند و این موضوع، زمینه ســاز رشد و 

موفقیت این شرکت های نوپا شده است.
اکوسیستم های دیگر چه چیزی از اکوسیستم هند 

می آموزند؟
1. وجود استارت آپ هایی که برای تحکیم موقعیت 
خود با استارت آپ های دیگر همکاری می کنند و یا 

آن ها را می خرند.
2. کارآفرینان موفق برای حمایت از استارت آپ های 
نوپا پا پیش می گذارند و با روش های مختلف آن ها را 

راهنمایی و حمایت می کنند.
3. کارآفرینان جوانی که حدود ۷3درصد از مدیران 
و موسســان را تشــکیل می دهند کمتر از 36 سال 

سن دارند.
۴. کارآفرینــان زن در اقتصــاد نــوآوری نقــش 

تثبیت شده تری پیدا می کنند.

 استارت آپ ها در ایران
برای بررســی تاثیر رشد اســتارت آپ ها در ایران 
می توان گفت با توجه به جامعه جوان و تحصیل کرده 

جویــای کار و مزیت هایی کــه کارآفرینی و ایجاد 
کســب وکارهای نوپا برای افراد و همچنین اقصاد 
کشــورهای توســعه یافته دارد، حرکت به سمت 
کســب وکارهای کوچک و متوســط نه تنها امری 
بهینه و ســودآور، بلکه در شــرایط کنونی کشور 
امری ضروری جهت رســیدن به توســعه پایدار و 
اهداف سند چشم انداز بیست ساله است. با توجه به 
ظهور مفاهیم کسب وکار کوچک و متوسط و نقش 
بسیار ملموس آن در اشتغال زایی، ایجاد نوآوری در 
محصولات و خدمات، نفوذ در بازارهای ویژه، ایجاد 
رقابت سالم و جلوگیری از انحصار که رشد اقتصادی 
پایدار در فضای استراتژیک را به دنبال دارد یکی از 
ضرورت های فعالیت در این حوزه اســت. در مورد 
کشورهای درحال توسعه، به طور خلاصه می توان 
گفت که توســعه صنایع کوچــک و فناوری های 
متوسط، می تواند به عنوان استراتژی مناسب برای 
این کشورها مطرح باشد و از طریق رفع فقر، افزایش 
درآمد، ایجاد فرصت های شــغلی برای نیروی کار 
غیرماهر، انباشت سرمایه از طریق افزایش بازدهی، 
بهبود بهــره وری در بخش روســتایی و همچنین 
جلوگیری از گسترش شهرنشینی و مهاجرت های 
بی رویه، به روند توسعه کشورهای درحال توسعه از 
ابعاد اقتصادی و اجتماعی کمک کند و رشد اقتصادی 
این کشورها را تسریع بخشــد. با توجه به موفقیت 
کســب وکارهایی مانند دیجــی کالا، آپارات،کافه 
بازار، زودفود و میزان سرمایه گذاری های چشمگیر 
در این کسب وکارها که از طریق مفاهیم و در قالب 
اکوسیستم اســتارت آپی شروع به فعالیت کرده اند 
می توان به آینده رو به رشد این گونه کسب وکارها 

در ایران امیدوار بود. 
نتیجه آنکه با نگاهی به آمار و میزان موفقیت کشور 
هند در زمینه برگزاری رویداد های استارت آپ و ایجاد 
کســب  وکارهای موفق و جذب سرمایه گذاری های 
کلان در راســتای توســعه اقتصادی این کشــور، 
همچنین وجود جمعیت جوان، تحصیل کرده و خلاق، 
امکانات بالقوه و شرایط مناسب در کشورمان می توان 
با حمایت اینگونه رویدادها و استفاده بهینه از آنها در 

راستای بهبود شرایط اقتصادی ایران گام برداشت.

یکی دو سال بعد او به بازار کشاورزان رفت و 
اولین غرفه خود را در آنجا برپا کرد. اما در آن 

زمان فقط یک محصول داشت. تا بهار سال بعد 
محصولات نظافتی او بیشتر شد و تا پاییز به 

خاطر استقبال مشتریان، استفانی صابون های 
خود را که به صورت طبیعی تهیه شده بودند، 

عرضه کرد و اسم محصولات خود را »کف صابون 
شهر قدیمی« Old Town Suds گذاشت. 
استفانی که در ابتدا مواد شوینده دوستدار 

طبیعت تولید می کرد به سرعت فهمید که 
مشتریانش صابون های طبیعی او را بیشتر 
دوست  دارند برای همین بیشترین تمرکز 

خود را روی تولید این محصول گذاشت. دلیل 
استقبال مردم از محصولات او این است که آنها 

را از موادی می سازد که ما می خوریم، موادی 
مثل کره و روغن یا آلوئه ورا و آواکادو. استفانی 

ایده های جدیدش را از فرهنگ عامه می گیرد و 
با مطالعه روی ذائقه مردم و آزمایش های فراوان 

محصولاتش را تولید می کند. 

داستان استفانی هاسمن از زمانی شروع 
شد که دکترها به او گفتند احتمال دارد 

سکته بکند. هیچ کس نمی دانست مشکل 
او چیست. پس از آزمایش های متعدد 
دکترها به او گفتند به دلیل ناهنجاری 

کیاری مالفورمیشن باید مغزش را جراحی 
کند. مغز او بزرگتر از جمجمه اش بود و 

به نخاعش فشار می آورد. بلافاصله بعد از 
جراحی و 3ماه قبل از برگشتن به سر کار 

استفانی که حو صله اش در خانه سرمی رفت 
تصمیم گرفت به کلاس های متفرقه مثل 
بافتنی برود اما بافتنی با شرایط جسمی 
او جور درنمی آمد. برای همین شروع به 

ساختن مواد شوینده کرد که پیش از این 
هم به دلیل حساسیت به این مواد در این 
کار دستی داشت. به این ترتیب 3ماه قبل 

از آنکه استفانی به محل کار دائمی خود 
برگردد در خانه کسب وکار فرعی خود را 

داشت.

رزانا شیروانی 
ارزش افزوده

گــزارش
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تـصـمـیـم بهترتـصـمـیـم بهتر

وجود اســتارت آپ هایی که برای تحکیم  موقعیــت خود با اســتارت آپ های دیگر 1 
همکاری می کنند و یا آن ها را می خرند.

کارآفرینــان موفــق بــرای حمایــت از  اســتارت آپ های نوپا پا پیش می گذارند و با 2 
روش هــای مختلــف آن هــا را راهنمایی و 

حمایت می کنند.

کارآفرینان جوانی که حدود ۷3 درصد از  مدیران و موسســان را تشکیل می دهند 3
کمتر از 36 سال سن دارند.

کارآفرینان زن در اقتصــاد نوآوری نقش  تثبیت شده تری پیدا می کنند. این اتفاقی 4
است که در هند افتاده است. 

سازمان آگهی های هفته نامه شنبه

88317993

خلق ثروت با پیوست 
ارزش های اجتماعی

همه مــا کمابیش با مفاهیــم کارآفرینی و 
ارزش های آن در جامعه آشــنا هســتیم. 
ارزش هایــی از قبیل اشــتغال زایی، تولید 
ثروت، خلــق ارزش افــزوده، خودکفایی 
ملی و... از مزایای یک کارآفرینی اســت. با 
رشــد تکنولوژی، همه گیر شــدن استفاده 
از فناوری هــای روز، بالا رفتــن ارتباطات 
اجتماعی به کمک وسایل پیشرفته، امکان 
شبکه سازی آسان و گستردگی شبکه های 
اجتماعی شاهد موج جدیدی از کارآفرینی 
با عنوان نوآوری های اجتماعی هستیم که به 
تولید محصول و یا ارائه خدماتی می پردازند 
که به حل مسائل و مشکلات اجتماعی کمک 
می کند. این شاخه جدید از کارآفرینی علاوه 
بر ارزش های ذکرشــده بــرای کارآفرینی، 
منجر به خلق ارزش های اجتماعی می شود 
که ســبب دوچندان شدن قدر و قیمت این 

شاخه از کارآفرینی شده است.
کارآفرینــی اجتماعی به حل مشــکلات 
اجتماعی می پردازد. مشــکلاتی که همه ما 
با آنها آشنایی داریم و با برخی از آن ها مثل 
ترافیک شــهری، آلودگی هوا، کاستی های  
حمل و نقل  عمومــی، کــودکان  خیابانی، 
متکدیان، موش هــای فاضلاب و ... در طول 

روز برخورد می کنیم. 
همچنین چالش های بزرگی از قبیل کمبود 
حامل های انرژی، کاهش ذخایر آبی، آلودگی 
محیط زیســت، جمعیت رو به سالمندی، 
هزینه های کلان بازیافــت زباله ها و معادن 
طبیعی رو به اتمام و ... از جمله مشــکلات 
اجتماعی اســت که در آینده نزدیک با آنها 

روبه رو خواهیم شد.
 از ســوی دیگر آمار افزایش زنان سرپرست 
خانوار، کودکان بازمانده از تحصیل، کودکان 
کار، بی سوادی، بی کاری، سوء تغذیه اقشار و 
گروه های کم درآمد، مبتلایان بیماری های 
خاص و دیابت و ... از آســیب های اجتماعی 
هســتند که منجر به مشــکلات اجتماعی 

بسیاری می شوند. 
تمامی مســائل و مشکلات شــمرده شده، 
می توانــد موضــوع و ایــده ای بــرای یک 

کارآفرینی اجتماعی باشد. 
در واقــع کارآفرینــی اجتماعــی علاوه بر 
اشــتغال زایی و ثروت آفرینــی، در جهت 
خدمت رســانی بــه جامعه خــود فعالیت 
می کند و ســبب خلق ارزش های اجتماعی 
می شــود. ارزش های اجتماعی شامل همه 
چیزهای مطلوب یا نامطلوب، مناســب یا 
نامناسب است که مورد علاقه، توجه و احترام 

انسان هاست.
 در واقع هر امری که در جامعه دارای قدر و 
قیمت باشد و نیازهای مادی و معنوی انسان 
را برآورده کند ارزش اجتماعی محســوب 

می شود.
ارزش ها زیربنای هنجارها، نهادها و ساخت 
اجتماعی را تشکیل می دهند. از خصوصیات 
جالب ارزش ها این است که جهانی هستند. 
ارزش هایی از قبیل بهداشــت، ســلامت، 
مصرف بهینه ســوخت و منابــع طبیعی، 
پرهیز از اسراف، کم کردن اختلاف طبقاتی 
و توزیع مناســب ثــروت و ... وجود دارد که 
رفع این مســائل علاوه بر حل مشــکلات 
قشری که درگیر آن هستند منتج به بهبود 
بهداشــت روانی جامعه، بالا رفتن ســطح 
کیفی ارتباطات و احترام و کرامت انسانی در 

جامعه می شود.
 در حقیقــت ارزش هــای اجتماعی علاوه 
بر اهمیتــی که از نظــر اخلاقــی دارند و 
تعیین کننده میزان صحت و سلامت جامعه 
هستند، قابل ادراک اند و بار عاطفی دارند و 
در میان تعداد زیادی از اشــخاص، اقشار و 

گروه ها مشترک اند.
کسانی که مشتاق راه اندازی یک کارآفرینی 
اجتماعی هســتند و یا ایده یــک نوآوری 
اجتماعــی دارنــد؛ قبل از شــروع کار باید 
ارزش های اجتماعی خود را به طور شــفاف 
مشخص و تعیین کنند که نوآوری اجتماعی 
آنها دقیقا چــه ارزش هایی بــرای جامعه 
خلق می کند.  تعیین ارزش های اجتماعی 
از مهم ترین قســمت های یــک کارآفرینی 
اجتماعــی و از اصلی ترین بخش های مدل 
کســب وکار اجتماعی اســت که باید قبل 
از هــر اقدامی آن ها را مشــخص و تفکیک 
کرد. در واقع تفــاوت اصلی بین کارآفرینی 
و کارآفرینی اجتماعــی را خلق ارزش های 

اجتماعی روشن می سازد.
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یادگیری مــداوم حداقل شــرط لازم برای 
موفقیت در هر زمینه ای است که در آن فعالیت 
می کنید؛ هــرروز چیز جدیــدی بیاموزید. 

دانسته های جدید چراغ راه شما هستند. 


